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«El plan director es la respuesta ala
saturacion de socios que tenemos»

Antonio Corripio Presidente del Real Grupo de Cultura Covadonga

«Por el momento La
Torriente tendra un uso
provisional. Haremos

una pista defooting, un
solarium y puede que una
ZONa para aparcamienton»

3 PABLO SUAREZ -
GIJON, Elpréndmo jueves, 11 de abril,
el Grupo Covadonga vivird una delas
asambleas mids importantes de los il-
timos afios. En ella, la junta directi-
va encabezada por Antonio Corripio
dibujard las primeras pinceladas del
plan director a través del que la enti-
dad pretende edificar su futuroa me-
dio plazo, «Necesitamos la mayor par-
ticipacién posibley, reclama su presi-
dente, quien tras tres afios al mando
de las operaciones se declara orgullo-
s0 de lo conseguido. Dejar perfilado
el plan director se presenta como la
guinda a un mandato «de transparen-
cia y estabilidady.

-Una vez disipadas las limitaciones
sobre la finca La Torriente, afirma
que laactuacién en la misma noserd
usalvajen.

-Si. Ahora mismo estamos pendien-
tes de un plan director para determi-
nar cudl serd su uso. Mientras tanto,
la idea es hacer una pista de footing,
una zona de solirium e inclusola po-
sibilidad de destinar una zona para
aparcamiento. Serdn cosas que no su-
pongan mucha inversién y que tam-
poco vayan en contra de loque vaa
definir el futuro plan.

-Un plan que, ya contando con La
Torriente, anticipa una gran trans-
formaci6n en el club.

-Por lo menos, una gran reordena-
cidn. No podemos constTuir a golpe
de impulso. Nosotros decimos que el
Grupo es nuestra casa y ahora tene-
mos una habitadién mas. Eso no quie-
re decir que tengamos que amueblar
esa habitacidn, sino que podemnos re-
convertir los usos de todo el espacio,
incluidas las otras sedes. Lo que va-
mos a hacer es coger los planos de to-
dos las sedes, veremos lo que tene-
mos ocupado y barajaremos propues-
tas viables tanto en el aspecto técni-
co como en el econémico. La iiltima
palabra sobre esta reordenacién la

tendrin, como es obvio, los socios.
-3Es esa la funcién de las encuestas
que estin realizando?

—Exacto. Queremos tener la mayor
cantidad de informacion. Saber qué
deportes crecen, cudles decrecen, a
qué hora vienen mas socios... Esta-
mos haciendo dos recogidas de datos
diferentes. Por un lado, la cuantita-
tiva, con esas mis de 2.000 encues-
tas a socios, que son mas que suficien-
tes para recoger el sentir general. Y,
por otro, informacién cualitativa a
través de entrevistas con mis de cien
expertos deportivos y de la entidad.
Con toda esa informacién tenemos
pensado hacer un concurse de arqui-
tectos y explicarles como querernos
que sea nuestra casa del futuro. Todo
ello ird de 1a mano de un plan depor-
tivo, un plan social y un plan econé-
mico.

-;Hasta que punto es importante
LaTorriente de cara a esa futura re-
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ordenacion?

-Es imprescindible. Actualmente so-
mos 40.000 sodos y registramias 8.000
entradas al dia. Eso supone mas de
dos millones de entradas anuales. En
el Grupo hay una falta de espacio im-
portante. Precisamente, gracias a las
encuestas hemos podido saber que
casi el 90% de los socios acuden al
centro, Disponer de mis espacio no
tiene sentido si no le darnos servicio.
Ahora mismo tenemos un problema
de saturacién de socios que con el plan
director se solicionara
-Congelada la entrada de nuevos
sodios, ;c6mo se afronta un proyec-
to tan importante a nivel financie-
10?

-Bueno, primero tenemos que saber
a cuédnto asciende la inversién nece-
saria. Las vias de financiacién son cla-
ras: o entrada de nuevos socios, o ma-
yor endeudamiento o subida de las
cuotas, También existe una cuarta

LAS CLAVES

Gestion

«Hemos reducido la deuda
enmedio millon de eurosy
tenemos otromillonenel
banco. Eso es estabilidad»

Compromisos

«No contemplamos la
entrada de nuevos socios
ni tampoco la posibilidad
de hacer una derrama»

Ayuntamiento

«Tenemos un problema
importante con el anillo
navegable. Esalgo que
siguen sin solucionar»

lLunes 08.04.19
EL COMERCIO

via en la que debemos poner muchos
recursos y es en la de las ayudas esta-
tales que existen sobre este tipo de
proyectos. Tenernos que ver si somos
susceptibles de solicitarlas y comple-
mentarlas con alguna de las otras op-
ciones. De tadas maneras, es muy
pronto para hacer cilculos.

-Por tanto, si que es un lastre no
contar con esas nuevas cuotas que
dala entrada de sodos.

-Si, pero es lo que quieren los socios.
Nos lo han dicho desde el primer dia
que tornamos posesion del cargo. No
contemnplamos la entrada de nuevos
socios igual que tampoco la posibili-
dad de hacer una dervama. Es lo que
prometimos y lo varmnos a curnplir.
-Son tres afios en el cargo. ;Como
valora su gestion?

-Yo aeo que lo que mis define nues-
tra gestién es la estabilidad. A nivel
econdmico, este afio hemos obteni-
do un resultado positivo de 220.000
euros. También hemos rebajado la
deuda en més de medio mill6n al ario
Tenemos un patrimonio de en torno
a 40 millones que debemos mante-
nery aun asi, sin entrada de nuevos
socios, tenemos resultado positivo y
un millén de euros en el banco. He-
mos cubierto casi un 85% del progra-
ma por el cual nos pusieron los socios
donde estamos.

~Y 1a pazsocial, ;ha llegado al club?
~(Risas). El club esti todo lo ranqui-
lo que puede estar una entidad con
40.000 socios. NosotTos entraros en
un momento muy delicado. Ahora
hiy mids normalidad en la vida gro-
pista-Al final, cuando los datos son
estables es mis ficil

~Con ese balance, ;piensa enlare-
leccion?

-Como junta directiva vamos a cam-
plir con la misién para la cual llega-
mos. Es muy pronto para hablar de
Tepetir.

~Por tanto, no derra la puerta a ello.
-Vamos a dejar que nuestro manda-
to avance en el afio que le queda y
pongamos todas las propuestas en
marcha para cumplir con los socios
del futuro. Ya tendremos tiempo de
hablar sobre esto. Ahora a quien toca
hablar es a los socios con el plan di-
rector.

—;Cuil es 1a relacién con el Ayunta-
miento

-Siempre nos ha tratado muy bien,
pero también tenemos problemas
que siguen sin solucionarse. Tene
mos un problema importante con el
anillo navegable, que este afio nos su-
PpUSO Un perjuicio econdmico impor-
tante, tenemos nuestras diferencias
también en lo que respecta a las es-
cuelas deportivas.... La 1elacién es cor
dial, pero todavia hay cuestiones por
limar.

Somos lo
que somos,

gracias a ti.
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